
事業計画 実行活動計画

１．数値
２．期間
３．組織
４．資金

　　

　・・・・・
・

　１．顧客業務モデル
　　（小銭寿司／回転寿司／高級寿
司）
　２．業務ソリューションモデ
ル
　３．システムモジュールモデ
ル
　　（ＰＫＧ ／Ｔｅｍｐｌａｔｅ／顧客アドオ
ン・カスタマイズ）

　４．販売プロセス体系
　５．納品プロセス体系
　６．マーケットポテンシャル
算定
　７．人材育成・調達フレーム
　８．商談収益モデル
　９．活動支援ツール設計
１０．事業収益計画

１．販売計画
　　（受注・納入・プロダク
ト）
２．プロジェクト損益
３．テリトリーリスト
４．商談活動計画
　　（顧客アプローチ／新規・既
存）
５．商談ツール利活用メ
ソッド
６．プロジェクト計画
　　（顧客・スコープ・予算・要員・品質・進捗・
その他）

７．オーダマネージメント
（PDCA)
８．人材教育・外注調達

組織・体制モデル
数値
期間

　　　　　　　　Ｐ 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　Ｐ　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　Ｐ　　　　　　　　Ｄ 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　Ｄ　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　Ｄ　　　　　　　　Ｃ 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　Ｃ　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　Ｃ　　　　　　　　Ａ 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　Ａ　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　Ａ

企画

評価

実施・実
行

企画

評価

改善 改善 改善

目標計画

組織・体制モデル
数値
期間
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経営計画
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